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OBJETO Seleccién de empresas prestadoras de bienes y servicios de sistemas integrales de

plataformas y componentes tecnoldgicos de ciudades convergentes como aliados
proveedores para la firma de acuerdos marco con la Empresa para la Seguridad y
Soluciones Urbanas — ESU

ALCANCE DEL
OBIJETO

El alcance del objeto del acuerdo marco de aliado proveedor sera el suministro de bienes
y servicios en materia de sistemas integrales de ciudades convergentes, capacitaciéon y
otros tales como: ciencia de datos, inteligencia artificial, plataformas georreferenciadas en
tiempo real, arquitecturas de Big Data, construccién y mantenimiento de centros de datos,
disefo de indicadores cruzados en tiempo real, suministro y mantenimiento de
plataformas de almacenamiento y procesamiento de datos de misién critica, disefo e
implementacidn de soluciones de software y hardware para Smart city y ciudades
convergentes

MODALIDAD DE
CONTRATACION

Articulo 21. Procedimiento de Solicitud publica de oferta

LEGISLACION
APLICABLE

El Acuerdo 090 de 2019. En general, las normas legales aplicables durante el proceso de
seleccion de aliados proveedores seran las estipuladas en esta solicitud Publica de Oferta,
en el reglamento de contratacion de la ESU y las propias vigentes en Colombia sobre la
materia

RIESGOS
ASOCIADOS A LA
CAPACIDAD
FINANCIERA

v" Retraso en el pago de la ESU al proponente:

Riesgo: Acorde al nivel de crecimiento en esta linea, se requiere proponentes con un flujo
de caja holgado para el pago de las obligaciones propias de la operacién, sin tener
dependencia de los desembolsos del proyecto por parte de la ESU. Cabe resaltar que
debido a las diferentes aprobaciones y procesos realizados en la entrega de los bienes al
usuario final quien recibe a satisfaccién los bienes sujetos de compra, el plazo promedio
de pago (60 dias) puede verse afectado por esta situacion.

Control: En el pliego de condiciones se informa al proponente la forma de pago en las
condiciones y términos logisticos. (Riesgo externo).

v"  Informacién financiera disponible

Riesgo: Los proponentes son evaluados de conformidad con lo dispuesto en los decretos
399y 579 de 2021.

Control: La ESU podra solicitar la informacién financiera al corte de 2020, o estados
financieros intermedios durante la ejecucién de la presente alianza para hacer respectivas
validaciones y recomendaciones al area logistica si se detectan cambios que afecten la
ejecucion del contrato. (Riesgo Interno).

CAPACIDAD
FINACIERAY
ORGANIZACIONAL

Los indicadores de capacidad financiera buscan establecer unas condiciones minimas que
reflejan la salud financiera de los proponentes a través de su liquidez y endeudamiento.
Estas condiciones muestran la aptitud del proponente para cumplir oportuna y
cabalmente el objeto del contrato.

La capacidad financiera requerida en un Proceso de Contratacién debe ser adecuada y
proporcional a la naturaleza y al valor del contrato. En consecuencia, la Entidad Estatal
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debe establecer los requisitos de capacidad financiera con base en su conocimiento del
sector relativo al objeto del Proceso de Contratacién y de los posibles oferentes.

La capacidad organizacional es la aptitud de un proponente para cumplir oportuna y
cabalmente el objeto del contrato en funcidn de su organizacidn interna.

INDICADORES DE
CAPACIDAD
FINANCIERA Y
ORGANIZACIONAL

CAPACIDAD FINANCIERA:

indice de Liquidez = Activo Corriente / Pasivo Corriente
Con este indicador se pretende evaluar la capacidad que tiene un proponente para cumplir
con sus obligaciones de corto plazo con recursos de corto plazo.

indice de Endeudamiento = Pasivo Total / Activo Total
Este indicador busca evaluar la estructura de financiamiento del proponente, o cuanto del
activo se encuentra financiado respecto obligaciones de corto y largo plazo.

Razén de Cobertura de Intereses = Utilidad Operacional / Gastos de Intereses

Indica el numero de veces que el proponente puede atender las obligaciones financieras
con su utilidad operativa. A mayor nimero de veces, mayor capacidad de atender sus
obligaciones financieras

CAPACIDAD ORGANIZACIONAL:

Rentabilidad sobre patrimonio (ROE): Utilidad Operacional / Patrimonio

Este indicador refleja la relacion entre la operacidn y el patrimonio de los accionistas. Es
decir, la capacidad de generar utilidad operacional por cada peso invertido en el
patrimonio. Se considera que, a mayor valor de este indicador, es mayor la capacidad
organizacional y la rentabilidad de los accionistas.

Rentabilidad sobre activos (ROA): Utilidad Operacional / Activo Total

Este indicador refleja la relacidn entre la operacién y los activos. Es decir, la capacidad de
generar utilidad operacional por cada peso invertido en los activos. Se considera que, a
mayor valor de este indicador, es mayor la rentabilidad del negocio.

Cabe anotar que este indicador debe ser siempre menor o igual que el de rentabilidad
sobre patrimonio.
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ESTUDIO DEL
SECTOR
RELACIONADO AL
OBJETO

Con el fin de definir el valor de los indicadores que serdn requeridos en el pliego de
condiciones para elegir el proponente que preste los servicios requeridos por el cliente, la

ESU realiza el siguiente referenciamiento del sector:

Consulta en la Superintendencia de sociedades del registro de las juridicas que realizan
actividades de procesamiento de datos, alojamiento (hosting) y actividades relacionadas.
De la anterior Base de Datos se obtuvo informacion de 33 empresas con indicadores
financieros y organizacionales con corte a 31 de diciembre de 2019 y que ejercen como
actividad principal la actividad econdmica 6311.

NIT liquidez endeudamiento | Cobertura ROI ROA
860502327 3,49 18% 1,21 3% 3%
830046588 50,15 84% IND -14% -2%
860024628 2,59 42% 2,9 10% 6%
800150249 1,15 89% 1,34 93% 10%
860510031 4,43 34% IND 16% 11%
800053129 3,12 44% IND 1% 1%
800252385 3,20 64% 63,56 21% 7%
830016128 4,80 20% IND 42% 33%
830073139 2,20 83% 2,81 97% 16%
900682119 0,39 587% IND 27% -129%
830120215 1,95 42% 5,26 21% 12%
830146124 2,06 33% 2,53 10% 7%
805016226 2,84 8% IND -2% -2%
900438922 1,41 102% IND 63% -1%
900097333 2,25 44% IND 57% 32%
900176392 3,55 19% IND 23% 19%
900646624 2,54 39% -0,7 -5% -3%
830049724 0,23 353% -58,48 66% -168%
830121553 3,60 84% IND -62% -10%
900572445 1,82 31% 35,37 25% 17%
900250442 2,15 47% IND 39% 21%
900089104 5,50 16% IND 28% 23%
800195326 1,49 26% IND 4% 3%
901140054 1,20 63% 15,2 83% 30%
900147238 7,44 12% IND 35% 30%
900163926 1,70 59% 4,61 46% 19%
830063747 4,64 63% -0,18 -2% -1%
830109723 1,15 73% IND 40% 11%
830039329 1,36 66% -1,74 -17% -6%
890321151 1,42 48% 16,81 31% 16%
900646251 0,48 53% -3,36 -23% -11%
900422614 1,91 46% IND 4% 2%
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| 800206351 | 5,18 | 14% 33,2 27% 23%

A esta muestra se le realizé el analisis estadistico de la media, la desviacidn estandar vy el
ajuste con respecto a la media, la cual arrojo los siguientes resultados

ESTADISTICO | Liquidez | Endeudamiento | Cobertura ROI | ROA
MEDIA 4,04 73% 7,08 24%| 1%
DESVIACION 8,43 109% 24,45| 34% | 41%

Acorde a la informacién obtenida se evidencia una amplia dispersion de datos de la
muestra obtenida. De lo anterior se pretende realizar un andlisis que garantice que al
menos el 75% de las empresas estén dentro del valor indicado. Al realizar dicho ejercicio
se obtiene la siguiente informacién:

ROI ROA
16% 7%

Cobertura
1,7 50% 5.5

Liquidez endeudamiento

VALOR ESTIMADO
DE LOS
INDICADORES
PARA LA
SELECCION DE
ALIADOS

Con el fin de permitir pluralidad de oferentes en el proceso de seleccidn de aliados para el
presente proceso se presentan los siguientes indicadores de capacidad financiera vy
organizacional:

Indicadores de capacidad financiera.

Activo corriente

Indicador de Liquid . .
ndicador de tiquidez Pasivo Corriente

Mayor o igual a 1.7

Pasivo total

Indicador de Endeudamiento Menor o igual al 0.50

Activo Total

Utilidad operacional

Cobertura de Intereses Mayor o igual a 5.5

Gastos intereses

Indicadores de capacidad organizacional:

Utilidad operacional

Rentabilidad del Patrimonio Mayor o igual a 0.16

Total Patrimonio

Utilidad operacional

Rentabilidad del Activo Mayor o igual a 0.07

Total Activo

Los proponentes plurales deberan acreditar su capacidad financiera y organizacional
sumando cada uno de los indicadores de cada integrante del oferente plural de acuerdo
con el porcentaje de participacion, calculo que se realiza de conformidad con la siguiente
expresion:

X=Y1*71/100+Y2*Z72 /100
Donde:
X = Indicador a Calcular
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Y1 = Indicador Asociado NUmero 1

Y2 = Indicador Asociado NUumero 2

Z1 = Porcentaje de Participacion del Asociado Nimero 1

Z2 = Porcentaje de Participacion del Asociado Numero 2

MARELBI VERBEL I’ENA
Subgerente Administrativa y Financiera

Aprobd: Mauricio Alejandro Patifio Restrepo - Subgerente de Servicios. 7 5
Proyectd: Luisa Fernanda Mesa Londofio — Técnico Administrativo Grado 02
L Fumamda Hen




